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ESDEN FIELD TRIP: VISITA AL SHOWROOM DE POLO RALPH LAUREN 

�
OBJETIVOS ACADÉMICOS:  
�
En la Moda y el Diseño, sin duda alguna, son en los sectores en los que la imagen es clave, se podría decir que son 
casi sinónimos. Además de los escaparates de las tiendas, que van dirigidos al público general, las empresas de estos 
sectores utilizan otros “escaparates” para llegar a los profesionales y a la opinión pública. Para analizar y conocer estos 
otros Puntos de venta durante el curso se visitará el Showroom de Polo Ralph Lauren. 

 
 
DESARROLLO ACTIVIDAD:  
 
Polo Ralph Lauren es líder en el diseño, marketing y distribución de Productos Premium en cuatro categorías: Moda, 
Hogar, Accesorios y Fragancias. Después de 40 años, la reputación y la imagen distintiva de Polo Ralph Lauren se ha 
revelado constantemente a través de una amplia línea de productos, de marcas y de mercados internacionales. 

De la mano de Inés Valero, Training and Marketing Manager de Polo Ralph Lauren España y profesora del Máster, se 
visita el Showroom de este diseñador, un despacho de prensa donde la estilista escoge la ropa de los diseñadores para 
sus producciones de moda, a cambio de rótulos de agradecimiento y correspondiente publicidad para la firma. Durante 
la visita se detallan cuestiones como: 

• Para qué sirve un showroom? 

• Cómo funciona? Equipo comercial, clientes. 

• Temporadas: calendario de showrooms. 

• ¿Qué pasa después del showroom? Proceso de servicio al cliente y merchandising. 

• Diferencia entre las distintas líneas que se venden. 

• Explicación de la inspiración detrás de cada una de las colecciones de Otoño09 

 

 

 


